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課程簡介

在香港社會，「跑數」是指不斷工作

以達到業務増⾧目標，就像運動員在

健身房裡不斷鍛鍊肌肉㇐樣，我們的

AI Gym工作坊旨在強化市場推廣及

銷售人員的「業務肌肉」，使其在激

烈的市場競爭中跑得更快、更準、更

遠、更穩。

生產力學院首推AI Gym：
AI 助企業跑數之道

3.5小時時⾧

香港九龍達之路78號地址

廣東話語言

市場推廣及銷售人員對象

透過我們精心設計的三大場景，參加者將學習如何運用生成式AI技術來激活他們的業務，實現更理想

的「跑數」效果。

• AI時代的市場趨勢與機遇

• AI思維與技巧框架

• B2B場景 -用AI創建精準客戶分析與銷售策略

• B2C場景 -利用AI優化網絡營銷和客戶轉化率

• B2B2C場景 - AI優化供應鏈並增強客戶忠誠度

查詢: 郭小姐| +852 2788 6370 | seikikwok@hkpc.org
李小姐| +852 2788 5327 | cherrylee@hkpc.org



生產力學院首推AI Gym ：
AI 助企業跑數之道

導師簡介

Anthony Chan
Anthony，EDGE AI創始人兼首席執行官，擁有超過15年的跨
多行業經驗，並擁有獨特的內部及戰略管理諮詢經驗。他
致力於將最前沿的生成式AI技術應用於商業和日常生活，幫
助企業大幅提升生產力、效率和創造力。

Anthony的工作坊和AI評估工具在亞太地區廣受好評，服務
覆蓋香港、中國及東南亞的頂尖金融服務公司，參加者超
過5000人，實現了卓越的轉型成果，如通過正確使用生成
式AI提高生產力和效率超過30%。

他是企業進行AI轉型的首選合作夥伴，並激發了無數企業的
創新靈感。

課程內容

1. AI時代的市場趨勢與機遇

分享當前全球和本地市場的AI發展趨勢，並探討這些趨勢如何影響企業的業務發展。

2. AI思維與技巧框架

介紹AI Gym的「AI思維」框架，教導如何透過有效的提示工程(Prompt Engineering)優化業

務策略及拓展流程。

3. B2B場景 -用AI創建精準客戶分析與銷售策略

幫助參加者運用生成式AI技術分析客戶數據，生成個性化的銷售策略。

4. B2C場景 -利用AI優化網絡營銷和客戶轉化率

教導如何使用AI提升網站內容、搜尋引擎優化(SEO)和數位廣告投放，以增加客戶轉化率。

5. B2B2C場景 - AI優化供應鏈並增強客戶忠誠度

通過AI技術改進供應鏈管理，同時提升客戶體驗，創建長期的B2B2C商業模式。

查詢: 郭小姐| +852 2788 6370 | seikikwok@hkpc.org
李小姐| +852 2788 5327 | cherrylee@hkpc.org

AI健身強化跑數，打破業務框架
數據衝刺推動成⾧，開創無限商機


